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Con la participacion destacada de la subsecretaria de Relaciones
Econdmicas Internacionales y de un experto internacional en comercio
global realizamos nuestro segundo directorio del 2025
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Nuestro mas sincero agradecimiento a la subsecretaria Claudia Sanhueza y a su equipo
de la Subsecretaria de Relaciones Econdmicas Internacionales (SUBREI) de la Cancilleria
por su participacion en nuestra ultima reunioén de directorio. La Subsecretaria informé
sobre el progreso de los procesos de negociacion de Chile con socios comerciales clave
como EE.UU. y compartié aspectos importantes para obtener una vision integral de los
avances de nuestro pais en esta materia con otros paises en el Asia Pacifico, entre
ellos India. El encuentro fue una valiosa oportunidad para compartir conocimientos sobre
estos temas con representantes del sector publico y privado, parte central de la mision de
la Fundacion.

Los directores también se interiorizaron
del exhaustivo andlisis sobre las
complejidades del comercio global a
cargo de Sam Lowe, experto de Flint
Global, quien se unié desde el Reino
Unido. Las opiniones de Sam influyeron
en el debate posterior de la junta, que se
centr6 en las turbulencias que afectan al
comercio y los desafios y oportunidades
para Chile, especialmente ahora que las
autoridades se sientan en la mesa de
negociaciones con sus homdlogos

estadounidenses.

Destacamos algunas de sus consideraciones:

v/ Al final del gobierno de Trump, los aranceles seran, en promedio, entre 10 y 20 puntos
porcentuales mas altos que cuando tomd posesion del cargo.

v/ En el contexto de un pais como Chile, si se asumen algunas suposiciones como que
se mantiene el arancel base del 10% y se impone un arancel del 25% a las exportaciones
de cobre y madera (bajo investigacion de la Seccion 232), el arancel promedio ponderado
sobre las exportaciones a EE.UU. rondaria el 16,4%. Esto representaria un cierre



proteccionista de su economia, incluso si la Casa Blanca no cumple con sus anuncios

mas extremos.

v/ Es probable que se presenten tres tipos de escenarios como resultado de las
turbulencias que sacuden el comercio. Uno es que algunos paises logren un acuerdo y
reciban algun alivio arancelario. Un segundo escenario seria una extension, para que las
negociaciones continuen. Y el tercero podria ser la reimposicion de aranceles mas altos,

diferentes para cada pais.

v/ El acuerdo comercial recientemente acordado entre EE.UU. y el Reino Unido adn no
ha entrado en vigor y ambas partes requieren negociar componentes importantes para
resolver aspectos cruciales. Todo esto a pesar de los anuncios de los lideres, lo que
significa que no debe considerarse un ejemplo para futuros acuerdos aun.

v/ Un componente importante de todas las negociaciones en curso con EE.UU. es y
seguira siendo la cuestion de las normas de origen y propiedad, ya que EE.UU. no quiere
dejar espacios que faciliten la elusién de aranceles.

v/ Si bien gran parte de la atencién se centra en los aranceles, que en el contexto
estadounidense son inflacionarios, podrian ser deflacionarios en el resto del mundo. Esto
se debe a que es probable que veamos una cantidad razonable de desvios de produccion
china hacia otros mercados.

La reunion del directorio también fue el
espacio para oficializar la
incorporacion del Grupo GFMK como
socio de la Fundacion Chilena del
Pacifico. La empresa sera representada
por su presidente, Francisco Molina.
Damos la més cordial bienvenida al Grupo
GFMK vy agradecemos la confianza
depositada en la Fundacion para llevar

acabo actividades que apoyen la

proyeccion de Chile en el Asia Pacifico.

Agradecemos, asimismo, a Gildemeister, empresa socia de la Fundacion, por facilitarnos

sus instalaciones para realizar la junta directiva de nuestra organizacion.



_{-7 Ver publicacion de la SUBREI aqui.

Seminario "Chile y el Comercio en el Asia Pacifico: {Como Avanzar en
Tiempos de Incertidumbre Global?"

Deloitte.

Prioridades y Estrategias en
el Comercio Internacional

Una mirada desde el sector privado

Felipe Lopeandia
Senior Manager Global Trade &

—— Investment, Deloitte

Junio 2025

En este webinar analizamos las prioridades estratégicas de Chile en el Asia Pacifico para
ahondar la diversificacién, asi como las condiciones y tendencias para los intercambios
comerciales en esta region, en el contexto del incierto panorama mundial para el

intercambio de bienes y servicios.

Marcela Otero, directora general de Asuntos Econ6micos Multilaterales de la
Subsecretaria de Relaciones Econdémicas Internacionales Chile (SUBREI) de Cancilleria,
abordé la situacion actual de las relaciones comerciales de Chile con otras economias del
Asia Pacifico, la extensa red de acuerdos comerciales, vigentes y en proceso de
negociacion, y la relevancia estratégica de la region para nuestro pais, incluyendo bloques
econdmicos como ASEAN y foros como APEC.

Julia Tijaja, experta en ASEAN, comercio y cadenas globales de valor e investigadora
principal asociada del ISEAS - Yusof Ishak Institute (ISEAS) de Singapur, comento las
relaciones comerciales en la regidn Asia-Pacifico, especialmente en ASEAN, y los
posibles impactos de los cambios actuales en el comercio global. Se enfoc6 en el analisis
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de bloques comerciales como el RCEP, CPTPP y ASEAN, con lo que proporcioné una

perspectiva completa de las alianzas actuales en la region.

Felipe Lopeandia, gerente senior en Inversiones y Comercio Global de
Deloitte Chile, abord6 el incierto panorama internacional y el impacto que esto esta
generando para las empresas. Analizd la necesidad y los mecanismos de accidn que las
empresas pueden adoptar para navegar con eficiencia el turbulento escenario global.

{) Haz click aqui para ver el webinar.

{) Haz click aqui para ver las presentaciones.

Seminario "Chile y China 2.0: ¢{Dénde Estan las Oportunidades para
Crecer las Exportaciones?"
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Chile y China 2.0:
¢Dénde Estan las Oportunidades

para Crecer las Exportaciones?

Natalia Cortés Garcia

Junio, 2025

En este nuevo webinar de nuestra Serie Exportadores nos adentramos en el mercado
chino, incluidos aquellos sectores menos tradicionales que ofrecen oportunidades de
expansion para la fuerza exportadora y potenciales inversionistas, en el contexto de las

tensiones que afectan al comercio global.

Natalia Cortés, consultora en comercio exterior, ex jefa del departamento Asia y Oceania
y ex directora comercial en Beijing de ProChile, profundiz6 en el panorama
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macroecondmico en China, abordando la caracterizacion de sus consumidores y el
potencial de nuevos sectores sociales y geograficos chinos para la fuerza exportadora

nacional.

Ivan Marambio, presidente de Frutas de Chile e integrante del directorio de la Fundacion
Chilena del Pacifico, comentd el potencial de los mercados de exportacion a China,

particularmente en el sector de la fruta fresca y para el sector agricola.

/5) Haz click aqui para ver el seminario.

/j) Haz click aqui para ver las presentaciones.

Facilitamos encuentro entre la Confederacion de la Producciéon y del
Comercio (CPC) y la Japan Business Federation/KEIDANREN

Presidenta de la CPC hace balance de su misién empresarial a Japén
Susana Jiménez:
“Chile es visto como un pais
diferenciado y ese es un activo
que tenemos que cuidar”

Una cumbre binacional en Expo Osaka,

una visita imperial, la recalada de la “Esmeralda”
y encuentros con el mayor gremio nipén y
corporaciones de alcance global fueron parte de
una nutrida agenda que buscd reforzar el vinculo
con la regién de Asia-Pacifico.

MANUEL FERNANDEZ B.
Desde Tokio

Con una innumerable cantidad de
tarjetas de presentacién y la conviccién
de haber generado contactos clave para
reforzar la relacién entre Chile y el
Asia-Pacifico, los Ifderes de la Confede-
racion para la Producciény el Comercio
(CPC) abordan sus respectivos vuelos
de regreso a Santiago.

El principal gremio empresarial de
Chile se despleg6 con fuerza en Japén
durante cinco dfas, de la mano de una
delegacioén de 60 figuras del mundo
privado, y paradas en las ciudades de
Tokio y Osaka, dos de los principales
centros econémicos de la potencia asid-
tica. “Me quedo con un balance stiper
positivo. Ha sido una tremenda oportu-
nidad para vincularnos con Japén y re-
forzar los lazos. Ademds, el haber coin-
cidido con la llegada del buque escuela
‘Esmeralda’ y que nos haya acompana-
do el expresidente Eduardo Frei fueron
dos elementos que revistieron mucho
esta mision”, indica Susana Jiménez,
presidenta de la CPC.

El hito mds vistoso de la visita fue la
Cumbre Empresarial Chile-Japén, que
se desarroll6 en plena Expo Osaka. La
cita cont6 con un fuerte contingente de
representantes de firmas niponas y con
una serie de paneles que abordaron las
oportunidades que sederivan de larela-
cién entre ambos pafses. “Fue un en-
cuentro de muy alto nivel, en que pudi-
mos presentar bien lo que es Chile fren-
te al cliente japonés. Dimos a conocer
nuestros productos estrella y también
conocer la perspectiva del mercado ja-
ponés, que te exige calidad y estdndares
superiores que Chile estd en condicio-
nes de ofrecer, especialmente en el caso
de la minerfa. Estar en contacto con es-
tos mercados nos pone una vara de exi-
gencia muy alta”, asegura Jiménez.

Algo especialmente notable de la
cumbre fue constatar que la relacién co-
mercial no solo se enfoca en cobre, litio,
salmones y vino. Tanto los expertos ni-
pones que expusieron como los repre-
sentantes de organizaciones como An-
glo American, SQM, Sigdo Koppers,
Antofagasta Minerals, Teck, Inacap,
Conseio Minero. Codelco. Cdmarade la

Susana Jiménez y Daniel Mas, presidenta
yvicepresi delaCPC, respecti

Construccién, Sonami, Consejo del Sal-
mon y Vinos de Chile, coincidieron en
que hay muchos otros productos que
despiertan interés: molibdeno, amonfa-
co verde, cobalto, renio y erizos fueron
algunos de los mds nombrados.

“Esta sofisticacion de la relacién co-
mercial obedece a que las companfas
que exportan salmén, litio o cobre a
Chile han desplegado una presencia y
capacidades comerciales muy relevan-
tes en Japon. La tarea que nos llevamos
es como avovar més esa labor”. refle-

xiona Daniel Mas, vicepresidente de la
CPC. Por ejemplo, esto quedé patente
en lasactividades de vinculacién que se
desarrollaron a bordo de la “Esmeral-
da”, donde estuvo presente una treinte-
na de entusiastas representantes de em-
presas clientas de Codelco, y en la visita
a Tokio, donde parte de la delegacién
pudo conocer el trabajo de las oficinas
comerciales de Agrosuper y AquaChi-
le, que han posicionado productos chi-
lenos en los supermercados y locales de
Starbucks de todo Japén.
“Estamos en un momen-

diferenciado, con mejores
instituciones y mds certeza juridica que el
entorno. Ese es un activo que tenemos
que cuidar”, asegura Jiménez.

En ese sentido, la gira también sirvié
para conocer la mirada del mundo pri-
vado nipén hacia Chile y las oportuni-
dades que estd explorando. Y tras reu-
niones con altos ejecutivos de enormes
corporaciones como Mitsubishi, NTT
y Sojitz, y de la federacién empresarial
nipona Keidanren, qued6 de manifies-
to que existe la intencién de invertir en
nuestro pafs en campos como minerfa,
enerefa. desarrollo de infraestructura.

El principal
gremio em-
presarial de
Chile se desple-
g6 con fuerza
en Japén du-
rante cinco

| dias, de la mano
de una delega-
cion de 60
figuras del
mundo privado.

proyectos de desalacién, hidrégeno
verde, sector hfdrico, fibra éptica y
despliegue de tecnologfas de informa-
cién, entre otros.

“Los intereses son miiltiples y mu-
chos de ellos estdn por desarrollarse.
El poder tener vinculo con los princi-
pales gremios de un pafs tan relevante
es un tremendo activo para apoyar a
las empresas chilenas y también somos
una contraparte que puede abrir mu-
chas puertas a la inversién japonesa en
Chile”, plantea Jiménez.

Para Mas, un desaffo que

to crucial. Toda la incerti- quedé de manifiesto en la
dumbre que despierta la si- EN LA MIRA gira tiene que ver con el de-
tuacién del comercio global Ademés de las sarrollo de proveedores. “Si
hace que los pafses necesi- exportaciones las empresas quieren crecer

£ ten vincularse con otros tradicionales, surgié en estos mercados, van a te-

2 mercados. Y en eso, es un  interés por molibdeno, ner que seguir especiali-

: buen momento para Chile, amoniaco verde, zando a sus proveedores”,
porque hemos constatado ~ cobalto, renio y erizos.  explica. Y Jiménez comple-
que s ViSto COMO UN pafs  e—

s
plegado un grupo de mujeres provee-
doras de la minerfa, que pudieron gene-
rar lazos con firmas niponas.

Finalmente, ambos valoran el poten-
cial de la red de profesionales que estd
haciendo negocios entre ambos pafses.
“Ese es un capital enorme, que nos per-
mite ir adelantando necesidades y re-
querimientos. Un desaffo claro que sur-
ge es el del intercambio de conocimien-
to y formacién de recursos humanos,
para lo cual es muy relevante que Ina-
cap haya podido participar con su pre-
sidente”. dice Mas.

Nos alegra haber colaborado con la Confederaciéon de la Produccion y del Comercio
(CPC) para identificar, coordinar y hacer posible su vinculacion, en Japoén, con el gremio
empresarial de alcance nacional mas importante e influyente de ese pais, la Japan
Business Federation/KEIDANREN, en el marco de las actividades de la CPC con motivo
de la Expo 2025 Osaka.
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Con el objetivo de apoyar la proyeccion de Chile en el Asia Pacifico, mediante el
establecimiento de puentes publico-privados, la Fundacién Chilena del Pacifico se
esfuerza en establecer vinculos que favorezcan el impulso de nuestra economia mediante
un vigoroso clima de negocios en la Cuenca del Pacifico con base en el comercio, las

inversiones y vinculos de calidad entre los actores relevantes. Seguimos comprometidos a

avanzar por este camino.

Colaboramos en publicacién internacional que ahonda en el potencial de
las relaciones bilaterales y comerciales entre India y Chile

Compartimos un articulo de Dezan Shira & Associates titulado "India-Chile Bilateral and

Trade Relations in 2025", el cual ha sido realizado en el contexto del cierre de la primera
ronda de negociacion entre Chile e India para formalizar un Acuerdo de Asociacion
Econdémica Integral (CEPA, por sus siglas en inglés).



Destacamos la colaboracion de Loreto Leyton, directora ejecutiva de la Fundacién, quien
comenta que "desde la perspectiva chilena, el inicio de las negociaciones del CEPA con
India tiene un enorme valor en varios sentidos. En primer lugar, representa una gran
oportunidad para diversificar los mercados de exportacion mediante la profundizacion de
los contactos comerciales con la cuarta economia mas grande del mundo, que se prevé
que seguira creciendo a un ritmo elevado en los proximos anos. Para muchos, tanto en el
ambito privado como en el publico chileno, India representa lo mismo que China hace dos
décadas en términos de oportunidades de comercio e inversion (el TLC vigente con este
ultimo pais se firmé en 2005). En segundo lugar, las negociaciones del CEPA ofrecen la
tan necesaria garantia de que Chile seguira esforzandose por impulsar una agenda

proactiva de politica comercial internacional."

Leyton, de igual forma, destaca las oportunidades de inversion india en nuestro
pais: "Desde una perspectiva puramente de inversion, varios paises de América Latina
estan modernizando lo que consideran infraestructura estratégica para impulsar su
desarrollo futuro. Esto abarca una amplia gama de sectores, que incluyen desde
tecnologias de la informacion, puertos maritimos y aeropuertos, hasta obras publicas y
conectividad digital, por mencionar algunos. En este contexto, existen abundantes
oportunidades para las empresas indias en la region latinoamericana, donde otros
grandes actores asiaticos, como China, ya han venido consolidando su presencia desde
hace varios afios. Un aspecto que las empresas indias podrian aprovechar a su favor es la
buena reputacion general que tiene India en cuanto a capacidades tecnoldgicas y la
competencia de su fuerza laboral en servicios digitales propios del siglo XXI".

A Lee el articulo en espafiol.
A Lee el articulo en inglés.
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Los invitamos a ver mas sobre nuestras actividades en el siguiente enlace:


https://www.india-briefing.com/news/relaciones-bilaterales-y-comerciales-entre-india-y-chile-en-2025-38273.html/
https://www.india-briefing.com/news/india-chile-bilateral-and-trade-relations-in-2025-37630.html/
https://www.india-briefing.com/news/india-chile-bilateral-and-trade-relations-in-2025-37630.html/

www.funpacifico.cl

La Fundacién Chilena del Pacifico ejerce como la Secretaria Nacional del Consejo Asesor Empresarial de
APEC (ABAC, por sus siglas en inglés) y del Consejo de Cooperacién Econémica del Pacifico (Pacific
Economic Cooperation Council o PECC).
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