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Panorama General

» Sistema de comercio internacional turbulento, como resultado de la erosién de los
principios y paradigmas que lo han gobernado durante las ultimas 7 décadas.

» El multilateralismo comercial sumido en la irrelevancia. Fragmentacion del
comercio.

» Desaceleracion de la economia global. Proyecciones FMI — OCDE (2.8% - 2,9%).

> Incertidumbre ante un escenario extremadamente cambiante.



Impacto para las Empresas

Ambiente de negocios impredecible e inestable. Lo hemos denominado como una
“Navegacion Incierta”.

Evaluacion y modelamiento de escenarios

Reevaluacion de |a estrategia y el disefo de una politica de adaptacion
Evaluacion del comportamiento de los mercados

Estrategia de precios y reduccion de costos

Evaluacion de riesgos



Impacto para las Empresas

Imposicion de aranceles.

Cumplimiento regulatorio y aduanero.
Valoracion aduanera
Precios de transferencia
Clasificacion arancelaria

Operacion de las cadenas de suministro (optimizacion).
Términos de los contratos (“/Incoterms”).



“Recetas” — Actuar con rapidez

v' Determinar la manera de protegerse frente a la volatilidad y vaivenes de las
medidas adoptadas.

v Entender qué esquemas pueden ayudar mitigar los impactos.

v’ Mejorar la recoleccién e integridad de la data para tomar adecuadas vy
oportunas decisiones.

v' Tener mucha claridad respecto al momento y la naturaleza de las decisiones
gue deban tomarse.



Intereses de las empresas

L)

* Que se mantenga el compromiso con la apertura de mercados y la integracion
comercial.

L)

L)

L)

* Que se generen nuevas oportunidades de mercados para nuestras exportaciones.

L)

* Que se profundicen y amplien los lazos econdmicos con el Asia Pacifico.

L)

L)

* Que se avance en politicas que favorezcan l|a exportacion de servicios y la
incorporacion de innovacion en los intercambios comerciales.

L)



Muchas gracias.



