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Las condiciones mas relevantes para el desarrollo de
negocios en India; los elementos de entorno para
comprender las dinamicas sociales, politicas y econdmicas
mas importantes en ese gigante asiatico; casos destacados
de emprendedores de origen indio y los temas sobre |a
mesa de negociacion entre Chile e India, en momentos en
que ambos paises empiezan el proceso de negociacion
para un Acuerdo Integral de Cooperacion Econdomica (mas
conocido por sus siglas en inglés, CEPA), fueron los asuntos
del conversatorio "Relaciones Comerciales Chile-India"”,
organizado esta semana por la UNIACC, la Camara Chileno-
India de Comercio (CAMINDIA) y la Fundacion Chilena del
Pacifico.

Negocaciones para un CEPA

La actividad se enmarco en la puesta en marcha de la
primera ronda de negociaciones entre Chile e India para
alcanzar un CEPA, uno de los mayores esfuerzos de la
politica comercial nacional de los ultimos anos en virtud de
la magnitud, complejidad y escala del socio asiatico: pais
mas poblado del mundo, cuarta economia mas grande vy
creciente factor de influencia geopolitica y geoecondmica,
sobre todo en el [lamado "Sur Global".

Mayo cerro con un seminario sobre el potencial de las

relaciones comerciales entre Chile e India




La presentacion central estuvo a cargo de la experta india
Garima Arora, vicepresidenta de negocios internacionales-
India de East Consulting, firma de origen chileno
especializada en |la consultoria, asesoria legal y asistencia
para el intercambio comercial y de inversidon entre Asia y
América Latina. Garima, quien expuso de forma remota, ya
que también asesora a inversionistas europeos en India,
desplegd de forma magistral las variables clave para
cualquier potencial exportador o inversionista nacional en
India y fundamento las razones por las que ese pais es un
mundo de oportunidades.

La actividad también contd con la participacion, como
expositor, de Bhavan Dadlani, director ejecutivo Global
Holding®, quien ademas de destacar elementos que
explican el crecimiento de India, hizo una demostracion
practica de uno de los desarrollos tecnologicos de su

compania con gran potencial de aplicacidon en la industria
minera nacional.

Mayo cerro con un seminario sobre el potencial de las

relaciones comerciales entre Chile e India
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lzquierda: Garima Arora, vicepresidenta de negocios internacionales-India de East Consulting, quien expuso desde Europa
Derecha: Luis Alberto Pino, jefe de programas y contenidos de la Fundacién Chilena del Pacifico



Luis Alberto Pino, jefe de programas y contenidos de la
Fundacion Chilena del Pacifico, cerro el evento con una
presentacion que ahondo en los elementos que hacen de
India el mercado mas importante con el que Chile aun no
tiene un acuerdo comercial amplio e integral y las razones
que fundamentan el amplio interés en acordar un acuerdo
profundo y moderno con ese pais. Entre otros elementos,
Luis destaco que el pais asiatico ha apostado por Ia
apertura comercial (no fue siempre asi), lo que crea una
ventana de oportunidad que Chile trata de aprovechar
(también porque hay varios otros interesados en cerrar
acuerdos con India). Por ultimo, contextualizdo las
negociaciones con India en el marco de otros frentes de la
politica comercial de Chile en el Asia Pacifico/Indo Pacifico.

La conferencia esta disponible en este link:
https://www.youtube.com/live/QnNIQB4m0OVQ

Mayo cerro con un seminario sobre el potencial de
las relaciones comerciales entre Chile e India
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Dialogo con el nuevo equipo de la
Oficina EconOmica y Cultural de Taipel

Foto: Loreto Leyton, directora ejecutiva de la Fundacién Chilena del Pacifico; Luis Alberto Pino,
jefe de programas y contenidos de la Fundacién Chilena del Pacifico; Victor Lee, director de
division econdmica; David Tai, secretario de economia; y Julian Wu, segundo secretario.

Recibimos la visita del nuevo director econdomico de la oficina de Taiwan en Chile, Victor Lee,
junto con Julian Wu, segundo secretario, y David Tai, secretario de economia de la Oficina de

Taiwan, para dialogar sobre los vinculos entre Chile y Taiwan y oportunidades de colaboracion
con la Fundacion.

Nuestro agradecimiento a la nueva delegacion, a la que le deseamos el mayor de los éxitos en
su gestion en nuestro pais.

Agenda de trabajo con la Camara de Comercio
Chile-India (CAMINDIA)

Foto: Javier Lara, director ejecutivo de CAMINDIA; Loreto Leyton, directora ejecutiva de la

Fundacion Chilena del Pacifico; y Luis Alberto Pino, jefe de programas y contenidos de la
Fundacion Chilena del Pacifico.

Con el pronto inicio de negociaciones entre Chile e India para alcanzar un Acuerdo de Asociacion

Economico Integral (CEPA, por sus siglas en inglés) como telon de fondo, nos reunimos con el
director ejecutivo de la Camara de Comercio Chile-India, Javier Lara, con quien exploramos

potenciales actividades en conjunto vy la experiencia de ambas instituciones en la promocion de los
lazos comerciales y, en general, economicos entre ambos paises.

Agradecemos la visita del Sr. Lara y esperamos poder continuar nuestra estrecha relacion con
CAMINDIA.



Como parte de los esfuerzos de la Fundacidn Chilena del Pacifico por contribuir al conocimiento
general de las prioridades y ejes de la politica comercial y de inversiones de Chile, asi como para
apovar la proyeccion general del pais en la estratégica region del Asia Pacifico, recientemente
participamos en el denominado Cuarto Adjunto a cargo de la Subsecretaria de Relaciones Econdmicas
Internacionales Chile (SUBREI) para informar y recoger opiniones con respecto al comienzo del proceso
negociador de un acuerdo comercial entre Chile y Filipinas.

Filipinas es un paso importante en el contexto de los frentes abiertos de Chile para buscar
oportunidades de diversificacion y apertura de mercados en la Cuenca del Pacifico, en este caso con
otro pais integrante de la Asociacion de Naciones del Sudeste Asiatico (ASEAN, por sus siglas en inglés)
vy con cerca de 115 millones de habitantes.

La primera ronda de negociaciones tuvo lugar, de forma virtual, entre el 19 y 20 de mayo pasados,
mientras que la segunda esta prevista entre 21 y el 25 de julio proximos, en Chile. Como en otros casos
recientes, las expectativas en cuanto a los tiempos para completar el proceso de negociacion son altas
vy ambas partes se han propuesta concluirlas -ojala de de forma exitosa- para fines de este ano.

Principales temas de negociacion

La lista sobre |la mesa negociadora incluye 14 grandes ejes que van desde comercio de bienes, reglas
de origen, medidas fitosanitarias y obstaculos técnicos al comercio hasta comercio de servicios,
servicios financieros, propiedad intelectual, mipymes y cadenas globales de valor, entre otros.

La Fundacion Chilena del Pacifico -que el en Cuarto Adjunto estuvo representada por Luis Alberto Pino
Gumucio, jefe de programas y contenidos- colabora con SUBREI a lo largo de todo el ano e integra
activamente el Consejo de la Sociedad Civil de esa entidad, que esta a cargo de llevar adelante la
politica comercial de nuestro pais. En este contexto, el pasado 30 de enero realizamos el seminario
digital "Filipinas: Oportunidades para el Comercio y las Inversiones con Chile", el cual les invitamos a
ver en el siguiente link: https://funpacifico.cl/eventos/webinar-filipinas-oportunidades-para-el-
comercio-y-las-inversiones-con-chile/

También puede ser de su interés revisar el seminario digital bajo el titulo "Chile-ASEAN: Oportunidades
v Potencial para el Comercio y las Inversiones”, que realizamos el 25 de noviembre del 2024, en el
siguiente link: https://funpacifico.cl/eventos/webinarchile-asean-oportunidades-y-potencial-para-el-
comercio-y-las-inversiones/

Participamos en el Cuarto Adjunto de SUBREI sobre
Inicio de negociaciones comerciales con Filipinas

Fotos: Luis Alberto Pino, jefe de programas y contenidos de |la Fundacion Chilena del Pacifico, durante el cuarto adjunto organizado por SUBREI


https://www.linkedin.com/company/subrei/
https://www.linkedin.com/company/subrei/
https://www.linkedin.com/in/luis-alberto-pino-gumucio-362b134/
https://www.linkedin.com/in/luis-alberto-pino-gumucio-362b134/

En este seminario digital analizamos los ultimos

scontecimientos de la tormenta que impacta al comercio Realizamos el webinar La Guerra Comercial, su Impacto en Chile y el

global, los cambios estructurales y las nuevas dinamicas que ) ’ . .
Mundo: ¢Que Estrategia Debemos Seguir?

estan dando forma a un escenario marcado por |Ia
incertidumbre vy lleno de desafios para Chile.

Michael Beeman, ex asistente del Representante Comercial & Link del webinar: https://www.youtube.com/watch?v=206iGx_zTKE
de Estados Unidos (USTR) para Japon, Corea y APEC, quien

se enfoco en las motivaciones y objetivos de la politica
comercial de la administracion estadounidense. Entre otros
aspectos, afirmd que “El objetivo de la administracion (de % GLOBAL
Donald Trump) es un reajuste fundamental de los términos TRADE

ALERT

comerciales de Estados Unidos con el mundo”.

Simon Evenett, experto en geopolitica y estrategia del IMD HOW the world Trading SyStem Wi"
adapt to intensifying Geopolitical Rivalry
N T, R

(Lausanne-Suiza) y ex co-presidente del Comité de Comercio
e Inversiones del World Economic Forum (WEF), abordo el
enfoque de Estados Unidos hacia el mundo en materia de
seguridad, las prioridades hemisféricas de la Casa Blanca vy

Four scenarios and their implications
analizo cuatro posibles escenarios para el futuro del sistema

de comercio mundial. Simon |. Evenett
8 May 2025
Finalmente, Jesse Rogers, director para LatAm Economics en
Moody’'s Analytics, dirigio su presentacion a los efectos
econdmicos de las medidas comerciales de la Casa Blanca en Simon J. Evenett, Founder St.Gallen
., . : . . Endowment
la regidon latinoamericana y las perspectivas del cobre Professor, IMD Business School proso

chileno en medio de la guerra comercial en curso.


https://youtu.be/2O6iGx_zTKE
https://youtu.be/2O6iGx_zTKE
https://youtu.be/2O6iGx_zTKE

En este seminario se analizaron las estrategias, prioridades vy

planes de accion de China para hacer frente a las tensiones Realizamos el webinar China y la Guerra Comercial: ¢Qué se Juega y

comerciales en curso, ampliar sus espacios de influencia vy
colaboracion y mantener el paso de las crecientes tensiones

Cuales son sus Estrategias para Crecer su Influencia Mundial?

geopoliticas.

El seminario lo inicido Yun Sun, investigadora principal,
codirectora del programa de Asia Oriental y directora del & Link del webinar: https://www.youtube.com/watch?v=ffiv67Galys
programa de China en The Stimson Center, quien analizdé la
respuesta de China frente a los cambios en el comercio global
como resultado de las politicas adoptadas por la administracion
estadounidense.

Longyan Shen, directora de negocios en el Asia Desk de EY
Chile, se enfoco en el estado actual de la inversion china en la
region Latinoamericana, en particular en Chile, asi como en el
potencial de inversion en nuevos sectores estratégicos.

“Muchas empresas chinas tratan a Chile como un centro PresenCIa c S en

administrativo, lo que significa que se sienten bastante Chl I e
comodas teniendo su sede en Chile”, dijo. y

Latlnoamenca

Claudia Labarca, investigadora principal del Nucleo Milenio
sobre los Impactos de China en Ameérica Latina y el Caribe
(ICLAC) vy directora del Departamento de Publicidad v

Comunicacion Estrategica de la Facultad de Comunicaciones de My | LU R i

la Pontificia Universidad Catdlica de Chile, analizo la estrategia NN ' Ly v

discursiva que ha adoptado China en los ultimos 20 anos en ' . EY

nuestra region, asi como en su actual narrativa para enfrentar — | ay Shape the future
The better the question. The better the answer. The better the world works. /s with confidence

los cambios en el comercio global y su enfoque en el “Sur
Global”.


https://youtu.be/ffjv67Ga1ys
https://youtu.be/ffjv67Ga1ys
https://youtu.be/ffjv67Ga1ys
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