


Sobre FCh

Somos una organización público-privado cuyo propósito es 
impulsar la transformación de Chile hacia el desarrollo 
sostenible. Por más de 45 años hemos creado colaborativamente 
soluciones innovadoras de alto impacto para el país, abordando 
desafíos locales de alcance global.

FCh ha sido pionera potenciando y habilitando distintos sectores 
productivos, como la industria acuícola, el sector agroindustrial, el 
movimiento hacia energías renovables como la solar y los primeros 
fondos de capital de riesgo en Latinoamérica, entre otros.





CGV es la plataforma cuyo 
propósito es impulsar la 
Innovación y el 
emprendimiento como 
motores para desarrollo 
de Chile y la 
región, impactando en la 
sostenibilidad, la 
productividad, el 
surgimiento de nuevas 
industrias, la atracción de 
capital humano y el 
empleo.​



+7.900 startups 
evaluadas

+90 startups 
invertidas

+US$10M capital 
levantado

+US$40M 
ventas acumuladas 
del portafolio

TIR Fondo de 
inversión piloto 
17.3%

Fondo CLIN activo 
por $20M

+150 desafíos de 
innovación abierta

+40 clientes 
corporativos

+100 contratos 
de pilotaje

+50 
implementaciones

CGV es la plataforma cuyo 
propósito es impulsar la 
Innovación y el 
emprendimiento como 
motores para desarrollo 
de Chile y la 
región, impactando en la 
sostenibilidad, la 
productividad, el 
surgimiento de nuevas 
industrias, la atracción de 
capital humano y el 
empleo.​

Nuestras 
cifras
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Articulamos y promovemos la 
innovación, tanto en 
empresas como startups.

Actuamos como honest 
broker, reduciendo así las 
asimetrías y los riesgos que 
dificultan la colaboración.

Confiamos en la innovación 
abierta para aumentar la 
productividad y 
sostenibilidad.

STARTUPEMPRESA

Apoyamos
la colaboración radical



Habilitamos y apoyamos a las organizaciones a transitar por el 
viaje de la innovación, identificando las mejores metodologías que 

permitan resolver sus desafíos en cada etapa.

Potenciamos el desarrollo de una relación virtuosa con las mejores 
startups que están generando impacto positivo.

Corporate Venture



Metodologías
de Corporate Venturing
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- Participación operacional -

VENTURE 
CAPITAL

JOINT 
VENTURE

CORPORATE 
VENTURE CAPITAL

CLUB
DEAL

IDEA
CONTEST

CORPORATE 
ACELERATION

NETWORKING MENTORSHIP TECH
SCOUTING

Asignación de capital en 
fondos de sector de interés

Inversión financiera de un 
proyecto compartido

Asignación de capital de 
una compañía en fondos 
de interés 

Coinversión en asunto 
puntual

Eventos dedicados a la 
innovación

Apoyo especializado para 
llevar startups al mercado

Participación en eventos 
dedicados a innovación y 
startups

Apoyo pro-bono a startups 
o proyectos específicos

Identificación de nueva 
tecnología coherente con 
objetivos

Chile Global Ventures 
(CGV) provee un 
completo portafolio de 
servicios de 
innovación abierta 
y capital de riesgo

VENTURE
CLIENT



Metodologías
de Corporate Venturing (FCh/EY)
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Chile Global Ventures 
(CGV) provee un 
completo portafolio de 
servicios de 
innovación abierta 
y capital de riesgo
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Llamado abierto al ecosistema de innovación global, que tiene por objetivo identificar startups / 
empresas / proveedores /universidades /centros tecnológicos, que solucionen desafíos 
existentes de la compañía. Lo anterior bajo la metodología Discovery-Validate, la cual culmina 
con el diseño y acompañamiento de pilotos con las startups seleccionadas para impulsar la 
adopción.

Buscamos resolver los desafíos de nuestros clientes a través de la innovación radical 
implementando pilotos de nuevas tecnologías, impulsando a que el corporativo se transforme 
en un cliente de la startup. Esta es una de las herramientas más efectivas para concretar el 
vínculo y que la startup se transforme en un proveedor de largo plazo.

Venture Client



Evolución en el tiempo

Fuente: Evolve or be Extinct (Mind the Bridge)



El BHP Tailings Challenge busca identificar e implementar 
modelos de economía sostenible capaces de crear valor 
utilizando relaves de minería de cobre fresco como materia 
prima. Con este fin, busca identificar una  combinación de 
tecnología y modelo de negocio para ayudar a la industria a 
reducir su impacto en el medio ambiente y  sobre comunidades.

• Este es un desafío global y disruptivo para crear una nueva 
industria de transformación de relaves.

• BHP ha dispuesto a disposición un total de U$10 millones 
como financiamiento semilla para esta nueva industria

• Habiendo trabajado previamente con X-Prize y todas las 
principales firmas consultoras, BHP optó por trabajar con 
Fundación Chile para llevar a cabo este desafío.

• La convocatoria fue un éxito, logrando 153 postulaciones de 
19 países y creando una comunidad de 90 empresas en 
torno a la transformación de relaves

Caso de éxito
BHP - Tailings Challenge
Caso Venture Client



Caso Venture Client

Convocatoria de innovación abierta, impulsada por 
el área TI de la compañía, que busca identificar las 
mejores soluciones tecnológicas globales capaces 
de dar respuesta a grandes desafíos en 3 
áreas: Recursos Humanos, Seguridad y 
Sustentabilidad.

Resultados:
- 100 postulaciones a través de convocatoria abierta + 

scouting directo
- 3 startups ganadoras (2 scouting + 1 convocatoria)

Startups Ganadoras: 
- Genomaworks: algoritmo que utiliza inteligencia 

artificial para la selección y reclutamiento de personal.
- AltumLab: predicción de accidentes.
- Pignus: diagnóstico y análisis conductual para el 

mejoramiento de la seguridad.

SQM - GeneraTIon



Venture Client – factores de éxito

Necesidades internas:
• Procesos, gobernanza, presupuesto

• Plataforma y digitalización del proceso

• Capacitación para el levantamiento y estructuración de 

desafíos

• Metodología y estructuración de seguimiento de pilotos

• Compromiso



Venture Client – factores de éxito

Factores clave:

• Definición y validación de desafíos (dolores reales)

• Proceso de scouting (variedad y cantidad)

• Alcance global

• Definición KPIs 

• Mecanismos de difusión y engagement del corporativo (sponsors)

• Compromiso interno – champions (operacional y financiero)

• Enfoque en medir el impacto de los pilotos

• Excelente comunicación corporativo/startup

• Empatía

• Confianza

• Perseverancia
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