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El origen.

Baja inversión 
en I+D

Aproximación
individual 
a desafíos

Falta de 
vinculación con
emprendedores
y actores I+D

Desafíos
comunes

Dificultad
en la adopción

de nuevas
tecnologías

Disminución de la
productividad

Diagnóstico
Inicial
(2018)

Crear un ecosistema de
colaboración 

que permita abordar 
desafíos empresariales 
de manera colaborativa, 

junto a una 
red global de innovación y 

emprendimiento



Plataforma de articulación público-privada que busca abordar 
de manera colaborativa los desafíos de la industria.

Desafíos 
de la industria

EMPRESAS

StartUps /
ScaleUps

Academia

Centros de 
investigación

Gobierno

Otros Hubs

RED GLOBAL DE 
INNOVACIÓN

ENTIDADES PÚBLICAS
SOCIEDAD CIVIL

Comunidades



Modelo Venture Client en Chile.

Algunos casos de éxito.Ventajas del modelo.

Velocidad de adopción de soluciones innovadoras

Democratiza el acceso a clientes excepcionales

Genera capacidades de adaptación en la empresa

Aumenta la competitividad de nuestra industria

Promueve una cultura colaborativa en la empresa

Genera crecimiento orgánico y sostenible en el país

desde el 2016

desde el 2020

desde el 2018





En qué consiste.

Alianza de 6 
empresas de 
la industria

Desafíos de 
negocio

Red global de 
Startups 

Tecnológicas

Adopción 
tecnológica

Pruebas de 
concepto de 
soluciones 

tecnológicas

6 meses
ciclo de innovación



Qué tipo de desafíos: áreas foco.

Cadena de suministro

• Control de calidad
• Transparencia y trazabilidad
• Innovación logística

Innovación en materiales

• Abastecimiento sustentable
• Ecodiseño
• Mejoras en el proceso productivo

Energía del futuro

• Transformación energética
• Eficiencia energética
• Electromovilidad

Economía circular

• Reducción de emisiones
• Valorización de residuos
• Sustentabilidad operativa
• Uso eficiente del agua

Alianza de 6 
empresas de la 

industria

Desafíos de 
negocio

Red global de 
Startups 

Tecnológicas

Adopción 
tecnológica

Pruebas de 
concepto de 
soluciones 

tecnológicas

6 meses
ciclo de innovación



Dónde está el valor agregado.

1. Modelo colaborativo.

3. Foco en la adopción.

2. Capacidad de convocatoria.
• Economías de escala
• Problemas similares
• Aprendizaje
• Empresas van al ritmo del programa
• Plataforma de escalamiento de Startups

• Desafíos reales, decisión del negocio de escalar soluciones efectivas
• Compromiso de CEOs por flexibilizar políticas de procurement
• Metodología minimiza problemas comunes en la relación empresa-startup
• Busca generar relaciones de largo plazo

• 6 empresas líderes de la industria
• Red global de parners SOFOFA Hub

4. Impacto.
• Disminución del time-to-market (ciclo)
• Contribución al EBITDA de empresas
• Crecimiento de Startups (ventas)

Alianza de 6 
empresas de la 

industria

Desafíos de 
negocio

Red global de 
Startups 

Tecnológicas

Adopción 
tecnológica

Pruebas de 
concepto de 
soluciones 

tecnológicas

6 meses
ciclo de innovación



Convocatoria marzo 2023.

CMPC

Construcción eficiente de caminos rurales

PUCOBRE

Detección y extracción automatizada de 
elementos no minerales en faenas 
mineras

MOLYMET
Minimizar la pérdida de agua por 
evaporación en sistemas de enfriamiento 
industrial

CMPC

Soluciones para inventarios forestales 
mediante digitalización

PUCOBRE
Caracterización granulométrica en tiempo 
real para minas

AGROSUPER

Eficiencia energética en plantas 
industriales, con foco en sistemas de 
refrigeración

Postula tu solución hasta el 5 de mayo en
https://ventureclient.sofofahub.cl/



Gracias


